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LA FORMACION DEL CAPITAL
DE UN COMERCIANTE PORTENQ:
JUAN ESTEBAN DE ANCHORENA, 1750-1775

Viima Milletich?

Resumen

La carrera comercial de Juan Esteban de Anchorena se extendid desde su llegada al puerto
de Buenos Aires a principios de la década de 1750 hasta su muerte en 1808. El analisis de
la informacién proporcionada por la correspondencia comercial recibida por Anchorena y
otros documentos conservados en su archive nos permitid disefiar la entidad de los traficos
emprendidos, el espacio geografico de sus operaciones mercantiles a distancia entre 1753 y 1773
afio en que otorgd su instrumento de capital, documento que nos permife constatar que en ese
momento e} inmigrante sin recursos habfa logrado acumular un caudal de 76.000 pesos en el
lapso de 22 afios dediedndose solo a la actividad mercantil.

Su actividad se cenird exclusivamente en la practica del comercio minorista y mayorista,
el préstamo de dinero y diferentes gestiones para los colegas residentes lejos del puerto.
Analizaremos en qué medida sus conocimientos del oficio, el azar y los vinculos entablados
durante las primeras dos décadas de residencia en Buenos Aires y de comercio con multiples
espacios incidieron en la consolidacion de su empresa comercial.

Palabras clave: Comerciantes, casas comerciales, redes, elite, Anchorena.

Abstract

Juan Esteban de Anchorena’s merchant career developed from his arrival to the port of Buenos
Aires in 1751 until his death in [808. The study of the correspondence which Anchorena
maintained both with his economic partners, commercial agents and “cajeros” enable us to design
the importance and extent of his trades between 1751 and 1775 when he gave his “instrumento
de capital”. At that time he had achieved 76.000 pesos. His business combined wholesale and
retail sefling, loans and various proceedings for partners living far from the port. We study haow
his knowledge of the job, the good fortune and the network o commercial and social relations he
wove contributed to consolidate his merchant house.

Key Words: traders, shops, nets, elites, Anchorena.

! Prohal / Instituto de Historia Argentina y Americana Dr. E. Ravignani. Departamento de Historta. Facultad
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“las tres virtudes teologales de la Mercancia
[son] tiempo, conduzion y principal”™

Introduccién

Juan Esteban de Anchorena llego a Buenos Aires sin capital propio, en 1751, a los 17 afios
de edad, y a sus 34 afios, en 1768, antes de emprender un viaje a la provincia def Tucumén y
Reino del Perd, otorgd un poder para que su representante se ocupara de sus negociaciones
durante su ausencia del puerto y redactara su testamento en caso de fallecimiento.” En ese
momento tenia créditos por valor de 11.000 pesos en obligaciones a cobrar y mercancias
suyas en poder de varios comerciantes establecidos en distintos lugares del Virreinato® y
aguardaba la llegada de una partida de mercancias europeas provenientes de Cadiz por
valor de 4.500 pesos* “con la plata que fue en la Venus de mi cuenta™ y otras compradas
a Gardeazaval “con los pesos mios”* Ademas poseia 583 tercios de yerba, 128 arrobas
de tabaco, 67 barras de estafio, esclavos y “menudencias” despachadas a las provincias de
arriba. Unos afios mds tarde, a los 39 afios, en 1773, cuando Anchorena contrajo matrimonio,
declard tener un caudal propio de 76.098 pesos y 4 1/2 reales®, un capital mercantil cuantioso
aungque no excepcional en tanto era equiparable al del comerciante Gaspar de Santa Coloma
“f. . .J un hombre moderadamente exitoso, un efemplo del ‘tipico’comerciante portefio [. . .}
figuraba [. . .] mads bien dentro del grupo de mayoristas de nivel medio alto .. ]
La carrera comercial de J, E. de Anchorena se extendié desde su Hlegada al Riode la
Plata en los primeros afios de la década de 1750 hasta su muerte en 1808. La casa comercial
fundada por ¢l siguié operando a cargo de sus herederos hasta bien entrado el siglo XIX
y es conocida la participacion en el comercio, la produccion y la politica por parte de sus

'I7E: de"Anchorena a A. de Arguelles (Bs. As.; 1-3-1764). -

2 AG.N,, Sala 7, Protocolos Notariales, R.4 (Escnbano Gorordo). Afios 1765-1769. Ai mismo tiempo
instruy6 a su apoderado sobre el estado de su giro.

* Sus dendores residian en Buenos Aires, Montevideo, Cérdoba, Santiago del Estero, Jujuy y Potosi.

* El 21 de enero de 1769 Cristébal de Aguirre registré de cuenta de J. E. de Anchorena 4.500 pesos a
entregar a I. Santiago de Casas en Cédiz. (Esta informacién fue proporcionada gentilmente por Fernando
Jumar, a quien agradezco).

*AGN.,, Sala7,L. 321,

¢ A.G.N., Protocolos Notariales, R.5 (E. Boyso). Afio 1775.

7 Gaspar de Santa Coloma en 1781 tenia 83.827 pesos y 2 1/2 reales. Este ditimo habia liegado 2 Buenos
Aires en 1767 despuds de haber trabajado como aprendiz con un comerciante de Cédiz y con una pequefia
suma de dinero con la que abri6 una tienda minorista en la ciudad, Ver Socolow, $. Los mercaderes del
Buenos Aires virreinal: familia y comercio, Buenos Aires, Ediciones de la Flor, 1991(1978) pp. 159-162.
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descendientes.! Esta investigacion sobre los negocios de J. E. de Anchorena nos permitira
acercarnos a las practicas desarrolladas por este comerciante durante el cuario de siglo
previo al establecimiento del Virreinato det Rio de la Plata, periodo para el cual contamos
con escasos trabajos sobre este tipo de actores?, en tanto la historiografia colonial ha tendido
a estudiar los comerciantes virreinales a partir del 0iltimo cuvarto del siglo XVIIL?

Hasta el siglo XVIII la ciudad de Buenos Alres habia estado exciuida del trafico
legal, pero su distancia fisica respecto del centro del poder espafiol en Lima y su cercania al
de los portugueses permitié el desarrollo de un activo comercio local con la costa del Brasil.
El contrabando convirtid, por tanto a Buenos Aires en un puerto de ia economia minera del
Alto Perui por donde se escurria el metalico.

Las preocupaciones de la corona con respecio a la permanencia y subsistencia de
Buenos Aires habian motivado el establecimiento permanente de funcionarios reales y de una
guarnicion militar en la segunda mitad del siglo XVII. El conjunto era sobredimensionado
para las posibilidades demogréaficas y econdmicas de la cindad y s6lo podria sostenerse con
una comunicacion regular con el exterior. Asi, Ia corona debid recurrir a la autorizacion
de los navios de registro para sostener el puerto y el aparato administrativo colonial, Estas
embarcaciones debian obtener la autorizacion de la corona y nunca abandonaron ef caracter
de una prerrogativa real. Cada licencia podia comprender una o varias naves y se otorgaban
tanto a vecinos de Buenos Aires como a residentes en ia peninsula. Ademas del pago en
metalico para obtener la licencia, los viajes de los navios de registro estaban asociados a la
prestacion de alghin servicio a Ia corona, tales como transporte de autoridades, tropas, armas,
etc, Las licencias inclujan fambién otras concesiones para el beneficiario entre las cuales
estaban las que aludian al permiso para introducir las mercancias al Tucuman, Paraguay
y Chile, la autorizacién para internar hierro hasta Charcas cuando las necesidades de la
mineria lo requerian y aquellas relativas a la cantidad de plata que podian transportar como
retorno.

En las décadas iniciales del siglo X V111, los viajes de los navios de registro provocaron
frecuentes protestas del Consulado de Lima contra la internacidon de mercancias desde
Buenos Aires.* En la segunda mitad del siglo y en el clima generado por la flexibilizacion
del monopolio y la generalizacidén de las navegaciones al Rio de la Plata de los navios

! Entre otros, Carretero, A., Les Anchorena, Politica y negocios en el siglo XIX, Buenos Aires, 8a.
Década, 1970; Sebreli, J. J., La saga de los Anchorena, Buenos Aires, Sudamericana, 1972; Halperin
Donghi, T., Revolucién y Guerra, Buenos Aires, Siglo XX1, 1979; Jonathan C. Brown, A Secioeconomic
History of Argentina, 1776-1860, Cambridge, 1979; Buechler. R.M., Gobierno, mineria y sociedad.
Potosi y el Renacimiento Berbénico, La Paz, Biblioteca minera Boliviana, 1989; Poengsen, R., “The
Challenge to an Argentine Merchant House in the Late 18th Century”, Jarbuch, Band 3, 1996; Mira, G. y
A. Gil Lazaro, “Minerfa, comercio y moneda en un periodo de iransicién” en Irigoin, M. A. y R. Schmit, La
desintegracién de Ia economia colonial, Buenos Aires, Biblos, 2003; Hora, R., “Del comercio a la tierra
y més alld: Los negocios de Juan José y Nicolds de Anchorena {(1810-1856)” en Desarrolio Econdémice,
vol. 44, N°® 176, 2005,

2 Socolow, S. Ibid.; Gelman, J., Be mercachifle a gran comerciante, Huelva, La Rébida-U.Lde A., 1996;
Galmarini, H., Los negocios del poder. Reforma y crisis del estade, 1776-1826, Buenos Aires, Corregidor,
2000.

¥ Jumar, F, “Le commerce Atlantique au Rio de la Piata, 1680-1778", These de Doctorat. Fcole des
Hautes Etudes en Sciencies Sociales, 2000; Trujillo, O.J., “Asf en la ciudad como en el campo, Negocios
e inversiones de un comerciante, 1750-1773”, mimeo, 2003; Tarragé, G., “Los Diez de Andino, un linaje
colonial santafesing, 1660-1822” en Cuadernos de Historia Regiopal, 16, UNiu, Lujn, 1994 y “Cartas
y cuentas: los negocios de un mercader santafesino en el siglo XVII” en Empresarios y empresas en la
historta argentina, Buenos Aires, U.ADLE., 2001,

* Moutoukias, Z., “El crecimiento en una economia colonial de Antiguo Régimen: reformismo y sector
externo en el Rio de 1a Plata (1760-1796) ™, en Arquives, Fundagao Calouste Guibenkian, Lisboa, 1996.
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de regisiro, llegaron al puerte de Buenos Aires numerosos peninsulares involucrados en
distintos aspectos de la actividad mercantil.

En este trabajo nos proponemos observar las opciones disponibles para un individuo
del comercio en los grupos en que actia para estudiar cémo construyd su carrera comercial.
Analizar en qué medida sus acciones, habilidades, conocimientos del oficio y vinculos
personales (familiares, comerciales, amistosas, etc.) desarrollados durante los primeros veinte
afios de su residencia en Buenos Aires fueron la base que luego permiti6 la consolidacion de
su empresa mercanti en la época del virreinato.

Las actividades econdmicas y politicas de algunos integrantes de la familia
Anchorena han sido estudiadas por diversos investigadores!, pero se ha prestado escasa
atencion a la conformacion de la fortuna, es decir a los negocios del primer Anchorena antes
de convertirse en un comerciante notable del virreinato del Rio de la Plata.

No contamos con los libros de cuentas, ni de caja o manuales que nos permitan
analizar sus negocios o calcular sus ganancias. La correspondencia comercial es una
alternativa para acercarnos a las practicas mercantiles desarrolladas por Juan Esteban de
Anchorena. Las numerosas cartas recibidas desde diferentes lugares del Virreinato del Peri
y de Espafia ofrecen informacidn sobre el estado de los mercados, el mayor o menor volumen
del trafico, el nivel de los precios, la abundancia o escasez de moneda y de mercancias,
la calidad de los géneros, las predilecciones del consumo, las vicisitudes de! transporte
terrestre y maritimo y la comunicacién de las novedades cotidianas. Lamentablemente, no
es posible desde estas cartas calcular los beneficios obtenidos por las diferentes operaciones
mercantiles que refieren. Sin embargo proporcionan informacion sobre el desarrollo del
comercio en el espacio donde transitan comerciantes y mercancias, De las cartas emitidas
s6lo hemos encontrado algunos fragmentos del Libro copiador de cartas, y se conservan
algunos de los borradores de las cartas que escribié Anchorena.? A la informacidn principal
que nos brinda la correspondencia la complementamos con la obtenida en los fondos
Navios de Registro, Licencias y Pasaportes, Reales Ordenes y Protocolos Notariales donde
localizamos poderes, obligaciones, el instrumento de capital y testamentos. Los 1ltimos
mencionados fueron de gran utilidad para calcular la evolucion y el monto de sus recursos
durante el periodo analizado.

! Ver nota 8,

? La fuente principal para este estudio es el “Fondo Juan Esteban de Anchorena y sucesores” conservado
en A.G.N., Sala 7. Este incluye, entre otra documentacién, la correspondencia recibida por el mencionado
comerciante portefio y sus sucesores desde 1753 hasta mediados del siglo XIX.
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Cuadro 1
Capital de algunos comerciantes de Buenos Afres en el momento de s matrimonio

Comerciante Afio Capital
Manuei Caviedes 1770 35380
Manuct de Zapiola 1771 43 (39
Francisco Segurcla 1771 32216
Juan José Lezica 1773 20000
Juan Esteban de Anchorena 1773 76 098
Julidn Gregorio Espinosa 1776 212042
Agustin C. de Aguirre 1777 60 000
Agustin A, Erezcano 1778 11954
Cristdbal de Aguirre 1779 36238
Gaspar Santa Coloma 178% 83 B2}
Francisco Tellechea 1785 7000

Fuente: elaboraeion propia’

Desde Pamplona al Rio de la Plata

Juan Esteban de Anchorena nacid en 1734 en Pamplona, reino de Navarra, Espaiia’
Desconocemos las circunstancias que lo llevaron a salir de su pueblo a ia edad de 15 afios,
ni aquéllas que lo impulsaron a viajar al Rio de la Plata.? En 1751 estd en Buenos Aires®, dos
afios mas tarde recibia correspondencia comercial desde la ciudad de Cérdoba.®

En 1753 habia comenzado a servir como soldado en las Milicias de Infanteria del
fuerte de la ciudad.’ Los comerciantes de Buenos Aires consideraban oneroso y perjudicial
para la marcha de sus negocios la participacion en el servicio de milicias, y Anchorena
compartia esa actitud. Asi lo escribié en 1765 a un corresponsal en la ciudad de Salta’,
“tanto nos molestan en la Asamblea® y otras zarandajas que me he determinado salir
de aqui y puede que Hegue a esa, vien que no sera hasta Febrero”. Més de una década
después mantenia la misma opinion, “no se olvide de decirme si nos reformaron de nuestra
Mareialidad porgue yo quando vava llegare como Imbalido y poce dispuesto para las
Junciones de Corte cuia exaliacion de Buenos Aires nos ha de traer vastantes lamentos ™.’

' La informacion para elaborar el cuadro en Socolow, S., Op. cit., pp. 213-214; en Gelman, J., De mercachiffe
a gran comerciante: los caminos del ascemso en el Ric de la Plata Colenial, Huelva, Universidad
Imternacional de Andalucia, 1996, p. 28 ( J. G. Espinosa) y A.G.N. Protocolos Notariales, R. 5 (E. Boyso),
afio 1775 (J. E. de Anchorena).

*A.GN., Sala7,L. 310, 1. {71,

* A.G.N., Sala7, L. 314, Pamplona, 29/19/786, Ma. Theresa de Jestis Anchorenaa ], E. de A.

* A.G.N,, Sala 7, L. 310. Buenos Aires, 1/3/1764, I. E. de A. a Ag.n Argueiles.

> A.G.N, Sala 7, Legajos 310y 321,

¢ A.G.N,, Sala 7, L. 335.

TA.G.N,, Sala 7, L. 310, Buenos Aires, 6/12/1765. ), E. de A. a Mateo del Castafio.

¥ Asamblea: Milic. Toque de la caja para que la tropa se una y recoja en sus cuerpos respectivos. Ver R.AE.,
Diccionario de Autoridades, Madrid, 1780.

? A.G.N:, Sala 7, L. 321. Plata, 15/8/1778. ]. E. de A. a Cristobal de Aguirre.
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Si bien cumplié con su obligacién de servir al rey en las milicias de la ciudad primero como
soldado de infanteria, mas tarde como alférez de caballeria y luego como teniente de la
misma, en 1783 pidid y se le concedid el retiro.! Tampoco se interesaba en participar en la
gestion del gobierno de ia ciudad, sélo desempefio el cargo de diputado del Ramo de Policia
por el Cabildo de Buenos Aires en 1789,

Sélo le interesaban aquellas actividades directamente vinculadas con la actividad
mercantil, mostrando escaso interés por el resto. Después de la sancion del Reglamento de
Comercio Libre los comerciantes portefios comenzaron a reunirse en juntas® para solicitar a
las autoridades la creacidn del tribunal y consulado en la capital del Virreinato del Rio de la
Plata, segun lo establecia ¢l mencionado reglamento, En 1785, Anchorena integrd el grupo
de quince comerciantes designados por los individuos del comercio portefio para asesorat
y colaborar con los apoderados de los comerciantes de 1a ciudad en sus presentaciones ante
el virrey y el rey a los efectos de la instalacién del tribunal.? En 1794, cuando se autorizo
la creacion del gremio de mercaderes en Buenos Aires, Anchorena fue designado primer
codnsul vy ésta fue su actuacion publica mas notable.

A diferencia de otros comerciantes coloniales, a lo largo de toda su vida no mostrod
interés por invertir sus ganancias en otras actividades econdmicas mas alld de aquéllas
vinculadas con la actividad mercantil, ni en la adquisicion de bienes inmuebles. “Pero
advierto que de ninuna manera combiene hacerme cargo de fincas por mas que sean de
mas valor™, escribia en 1764 a su apoderado en Montevideo quien litigaba en su nombre
por una deuda incobrable. En 1777 afirmé tener “una casa propia y tienda en Jujuy™ y en
su testarnento otorgado en 1808 declard ser propietario de la casa en que vivia junto con su
familia comprada en 1775° frente al convento de la Merced.

Sus reflexiones sobre las practicas del comercio estaban orientadas a la obtencion del
beneficio mercantil. Esto se advierte claramente cuando se refiere a las “virtudes teologales
de la mercancia”. En marzo de 1764 escribid una carta a un corresponsal en Santiago quien
estaba pensando en “cambalachar la cera a Anis”, en ella se advierte su conocimiento
de los diversos mercados, las caracteristicas de los productos demandados, los costos del
transporte:

“veo el pensamiento de cambalachar la cera a Anis persuadido de que ofrezca ganancia
y sin embargo considero no tendrd efecto por pareserme se allara informado el amigo
y S.r Tocornal que su compariero lo esta ofreziendo a doze reales arvoba en que no
se sacan fletes y que en este caso menos gravoso era abandonarla pues se salia de
embarazos y desembolsos. Se lo prevengo a VM, como que el informe que le hicieron a
VM seria por hironia, pues ha mas de dose afios que estoy en esta, rara vez lo he visto
pasar de 3 pesos y muchas vajar a 20 reales a causa de que en esta y Corrientes se coje
cosecha de este genero como de garvanzos y asi no hubiera forma de reducirlo a otra

'AGN, Sala 7, L. 335.
? Esta préctica de los comerciantes de Buenos Aires no era nueva, a lo largo de siglo XVIII utilizaron este
mecanismo de cohesién cuando sentfan que las politicas coloniales afectaban sus intereses. Ver Mariluz
Urquijo, J. M., “Solidaridades y antagonismos de los comerciantes de Buenos Aires a mediados del
setecientos”, Investigaciones y Ensayos, 35, 1987.
3 A.G.N., Consulado de Buenos Aires. Antecedenes-Actas-Documentos, Buenos Aires, Kraft, 1936,
T.L, pp. 12-14.
4 A.G.N,, Sala 7, L. 310. Buenos Aires, 21/11/1764. 1. E. de A. a Fr.co Sainz de Viano,

*A.GN, Sala7,L.321.
§ A.G.N., Protocolos Notariales, R. 3 {Esc. M. Garcia de Echaburu). Afio 1808.
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cosa se podrd esperar se pierdan las tres virtudes teologales de la Mercancial, tiempo,
conduzion y principal, en cuia atencian si acaso estubiere efectuado el cambio y que no
tenga remedio, estimare coadyude a otra cosa en que no se arriesguen los fletes”.?

Los primeros afios de Juan Esteban de Anchorena en ¢ Rio de ia Plata

La region del Rio de la Plata comenzd a salir de su relativo aislamiento hacia la década de
1740. La creciente actividad comercial del puerto de Buenos Aires, de importancia capital
para su supervivencia atrajo tanto a migrantes provenientes del interior del espacio como
de Europa. En efecto, la poblacion portefia aument6 de 11.600 habitantes en 1744 a 24.363
en 1778.% El aumento de los individuos dedicados a la actividad mercantil acompafié al
crecimiente de los habitantes de la ciudad, Asi, en 1738 habia unos 75 personas relacionadas
de alguna forma con el comercio y sets afios mas tarde eran 2224, en su mayoria peninsulares.
Muchos de eilos emigraban de sus pueblos buscando un destino mejor, a veces Hamados
por parientes ya instalados en el espacio con ¢l objetivo de aprender la profesiém como
dependiente o cajero. Otros acompafiaban una partida de mercancias y permanecian en
Buenos Aires o Montevideo el tiempo necesario para su venta, algunos se convirtieron en
residentes y més tarde en vecinos de la ciudad. Agentes de casas de comercio metropolitanas,
capitanes y maestres de barcos asi como sus escribanos y cajeros, en fin, Ia tripulacion de los
navios de registro cran otra fuente de reclutamiento de muchos de los mercaderes portefios.

Comerciantes (mayoristas), mercaderes (minoristas), tratantes, pulperos, mercachifles
integraban la compleja y muitiforme comunidad mercantil portefia. La historiografia se
ha ocupado de estudiar a los comerciantes importadores-exporiadores prestando menos
atencion al comercio minorista excepto la pulperia.’® En 1750 habia en la ciudad 188
pulperias, La forma mas comin de convertirse en pulpere y formarse un capital propio era
empezar frabajando en la pulperia como administrador o habilitado con participacion en las
utilidades y pérdidas, eran sociedades muy sencillas “a medias” en las que uno aportaba el
capital y el otro su trabajo. Por lo general los contratos no se protocolizaban ante escribano,
eran mas bien arreglos enire las partes que guardaban ciertas formalidades como ponerlos
por escrifo y firmarlos.®

Entre los actores recién mencionados se encontraba J. E. de Anchorena que ya en
1753 trabajaba para el mercader espafiol Domingo de lbarra, representante de la Compaiiia
de Comercio y Fabricas de Toledo y es posible que Anchorena se ocupara de la venta de las
mercancias que aquél importaba en Buenos Aires. De Ibarra hemos jogrado averiguar que
particip6 en la junta de cargadores convocada en 1752 para organizar [as tareas de rescate
de los caudales del comercio embarcados en una fragata portuguesa que habia naufragado
frente a las costas de Montevideo.” Desconocemos cuando partid de Buenos Aires, pero en

! Mercancfa: el trato de vender y comprar, comerciando con generos. Ver R.A.E., Diccionario de
Avtoridades, Madrid, 1734 y 1780

?A.G.N., Sala7, L. 310. Buenos Aires, 1/3/1764. ). E. de A. a Ag.n de Arguelles. (El subrayado es nuestro).

* Johnsen, L.L., “Bstimaciones de la poblacién de Buenos Aires en 1744, 1778 y 1810, en Desarrollo
Economico, vol, 19, 73, 1979,

4 Socolow, S., op. cit, pp. 23/24,

* Maye, C. (dir), Pulperos y pulperias de buenos Buenos Aires (1740-1830), Buenos Aires, Biblos, 2000, p. 9.

¢ Mayo, C., “La pulperfa como empresa”, op. cit. pp. 52/53.

TA.GN,, Sala 9, 24-10-11. R.O. {1747-1751) Autoriza a Domingo de Ibarra permanecer en Buenos Aires
“hasta que finalice y ajuste las dependiencias de que estd encargado. Madrid, 9/3/1751. Ver Mariluz Urguijo,
J. M., “Scolidaridades y antagonismos de fo Comerciantes de Buenos Aires a mediados del setecientos”, en
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aposto de 1755 estd nuevamente en el Rio de la Plata como capitin del navio de registro
San Francisco Javier, alias el Torero, perteneciente a la Compafiia de Buenos Aires cuyo
administrador y maestre era Nicolas de Aizpurda.!

Un cuaderno de apuntes iniciado por Anchorena en 1754 contiene anotaciones
realizadas entre 1753 y 1757 de donde se desprende que opera como cajero de Ibarra. Estas
incluyen tanto ventas al vecindario como entregas de mercancias y préstamos en metalico a
mercaderes viajeros que se dirigian hacia las distintas plazas del interior del espacio como
gastos realizados, e ingresos en moneda y en productos locales. En uno de esos registros
de 1753 consigné “Dominge de Ibarra mi Patron deve 208 pesos que este dia entregue” y
en otro del afio siguiente anotd la remision a Cadiz de 10 doblones de oro “para tenerlos
a la orden de mi tio y una parte de ellos a mi Fadre”. En julio de 1755 registré un gasto
realizado por su patron “por 925 pesos Sreales del gasto diario de la Casa de 6 meses
corridos desde el 1 de enero de este afio a ultimo de junio siguiente”, los del afio siguiente
sumaron 3.029 pesos por “una cuenta de materiales para la compostura de dos quartos de
la Casa ™, suplementos por seis meses y gastos diarios de la casa de un afio, y otro de 1757
“por 338 pesos que cargo aqui los mismos que son saldo de este respecto de gue habiendo
hecho liguidacion de quentas de gastos de maestria diarios de Casa y suplementos le entere
a dicho mi Patron el resto en plata”.

Los registros consighados en el cuadernc no permiten inferir la relacién laboral
especifica que existi6 entre Anchorena e Ibarra, sin embargo unc de ellos sugiere que estaba
encargado de la administracién de una “esquina’™ o pulperia instalada por Ibarra, Los apuntes
dei Borrador de Anchorena son similares a los que realizaban los pulperos de Buenos Aires
en sus libros de cuentas. Estos registraban compras, ventas, créditos en métalico, entregas
de mercaderias en consignacion, pago de alquileres del local, gastos por arreglos en la casa,
nombre de los clientes.*

El cuaderno de Anchorena contiene algunos registros que nos permiten inferir que
éste no se reducia a trabajar para Ibarra sino que, en forma paralela, también lo hacia para
otros comerciantes y realizaba negociaciones por cuenta propia -que a veces incluian créditos
en metialico-, con otros mercaderes itinerantes que se dirigian a mercados cercanos y lejanos.
Asi, las deudas contraidas por Agustin Arguetles en 1753 incluyeron la entrega de 60 pesos
dobles que “de mi quenta corrieron”, una docena de medias de seda y textiles todo por un
valor de 557 pesos. Durante 1754 Juan Antonio Ubarte Mendia, residente en Montevideo,
recibié sombreros, ponchos, un saco de aji y 100 pesos dobles y el afio siguiente, entonces
en el Paraguay, se endeudd por 70 pesos “por el gasto de manutencién que hicieron antes
de su propartida”. Juan José Ruiz, vecino de Buenos Aires y pulpero en Lujan, se endeud6
Academia Nacional de la Historia, Investigaciones y Ensayos, n° 35, Buenos Aires, 1987 y “La RSBAP

y el Rio de la Plata”, La Real Sociedad Bascongada y América. III Seminario de Historia de la Real
Sociedad Bascongada de los Amigos del Pais, Bilbao, Fundacién B.B.V,, 1992.

' A.G.N., Sala 9-4-3-4, Navios de Registro, 1755. Mariluz Urquijo, J. M., *Proyeccién y limites del comercio
vasco en el Rio de ia Plata”, en Fundacién Banco de Vizcaya, Los Vascos y América. El comercio vasco
con América en el siglo XVIIL La Real Compatiia Guipuzcoana de Caracas, Bilbao, 1989,

2 A.G.N, Sala 7, L. 321. Borrador de varios apuntes de Juan Estevan de Anchorena en Buenos Aires a 1°
de Henero de 1754,

* Juan Jph Ruiz debe “2pesos este dia en la esquina de casa”. Esquina era un establecimiento comercial
similar a un almacén de ramos generales, més surtido y prestigioso que la pulperia. Ver Althaparro, AT,
De mi pago y de mi tiempo, Buenos Aires, 1944 y Bossio, J. A., Historia de las Pulperias, Buenos Aires,
Plus Ultra, 1972 y Mayo, C., J. Miranda y L. Cabrejas, “Anatomia de la pulperia porteiia”, en Mayo, C,
(dir), op. cit., p. 13.

¢ Duart, D. y Van Hauvart, C., “Las précticas mercantiles de los pulperos”, en Maye, C. (dir.), op. cit., pp.
67/68. o . .
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en 1754 por 106 pesos por 1a entrega de aji, ponchos y pellones mas 31 pesos en plata, el
afio siguiente recibié un préstamo de cuatro pesos en plata y en 1756 el registros de sus
débitos incluyeron 41 pesos por distintos pagos hechos por Anchorena en su nombre, 130
pesos por la remision de aji, yerba, algodon, tabaco, un par de calzones de ante, suclas,
velas, candados, vino Carlén, naipes, cuchillos y cuatro pesos en plata. Ruiz habia escrito
encargando esos producios “porgie ya se acerca el dia de la Virgern” y en ofra carta anoto
“le envio mi carreta para todo”.!

Este accionar independiente no se reducia a la redistribucion de efectos de diverso
origen sino que las gestiones de Anchorena incluian también la distribucion de mercancias
pertenecientes a otros comerciantes. Asi lo sugiere un recibo firmado por Arguelles a
principios de 1755: “Agustin Arguelles residente en Buenos Aires recibio en casa de Joseph
Robles varios efectos textiles y 8 piezas negras todo lo cual en mayor cantidad estaba o la
orden de Juan Estevan de Anchorena, pertenecientes a Fernando de Escalada a quien le
abono su importe”?

La mayoria de los individuos que se endeudaron en la “esquina™ eran espafioles
recién llegados, residentes en Buenos Aires y viajeros hacia el interior, sus destinos eran
Montcvideo, Cordoba, Paraguay, Potosi, Santiago de Chile.

Las cartas mas antiguas conservadas en el archivo de Anchorena datan de 1753
y fueron enviadas desde Lujan y Cordoba. En ese afio remiti6é algunos textiles y articulos
de merceria europeos a Lorenzo Blanco de Noriega, un espaiiol recién Hegado a la ciudad
mediterrdnea quien las pagd con plata amonedada y cueros.

A partir de 1755 aumentan tanto la correspondencia como el niumero de remitentes
y el espacio de su actividad mercantil. Desde 1757 Anchorena realiza frecuentes viajes
entre Buenos Aires y Montevideo Hevando y trayendo mercancias. Desde la Oltima ciudad
mencionada viajaba a Salto Chico, sobre el rio Uruguay, para organizar ventas y cobranzas
en el campamento de las Misiones. Los productos remitidos incluian efectos de la tierra
recibidos de sus corresponsales residentes en el interior (ponchos, pellones, fresadas,
fomillos, caronas) y prendas de vestir y cuchilios importados, entre otros por la Compafiia
de Buenos Aires. Estas mercancias se pagaban con metalico y cueros y los negocios de
Anchorena se realizaban tanto con particulares como con los religiosos de la Compaiiia de
Jests,

Su comercio en la zona de las Misiones, segin se desprende de sus cartas de
esos afios, reflgjan las dificultades existentes en sus relaciones con otros comerciantes v,
especialmente, para las cobranzas, debido a la competencia portuguesa pero también porque
el comerciante local “repartia, adelantaba” efectos a través del “capataz mayor y proveedor”
y tenia que esperar a que los peones recibieran su “pagamento”. Uno de los deudores de
Anchorena escribfa desde Salto Chico inforimando sobre las ventas realizadas y agregd
“todo lo dho o he dado con plazo de tres meses, a el Cappataz maior y al proveedor de
ese acampamento y este quedo a pagarlo cumplido que fuese el termino” y ante el proyecto
de Anchorena de pasar al pueblo de San Borja sefialaba un problema adicional ocasionado
por la competencia de otros mercaderes alli “se halla abarrotado de Portugueses, que los
generos los dan mas en combeniencia que nosotros lo pudieramos dar”'.* No obsiante las
dificultades, el aflo siguiente, mientras esperaba una partida de mercancias, volvio a escribir
advirtiendo en qué consistian los problemas para cobrar los bienes adelantados “como sean
proporcionados a la ocasion presente tendran salida por motivo que acavan de repartir el

"AGN, Sala 7, L. 321. Lujan, 11/E1 y 31/1 1/1756, Juan Ruiz a J. E. de A.
*AGN, Sala7, L. 310.
¥ A.G.N,, Sala7,L. 317. Salto Chico, 21/8/1758. Mig.] de Iracla a J. E. de A.
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Pagamento y de lo contrario no ay que azer asta que aiga otra ocasion [. . .] Que no ai orden
de cobrar a ningun Peon y esa es la causa de tanta demora con las cobranzas asta que se
de otra orden”!

Las cartas recibidas de un jesuita sugieren que el religioso acopiaba y vendia cueros
para nuestro mercader, por orden del Provincial de la Compafiia de Jesus. Una de ellas
firmada por Carlos Perez JHS, informaba “la de vm de 7 del pasado recivi en el Corralito
cargando los cueros [. . .] Lleva el Patron Pedro Juan 1380 cueros de los de desecho y tapas
qute quedamos unos con ofros a 6 reales van 512 para nosotros, que para el Padre Procurador
seran 292 revajando 227, mas adelante agregd que debido al mal tiempo de la época no
podria remitir “los cueros de vaca, que tengo en las cercanias de San Joseph son 2320°*
¥ en otra carta anunciaba el envio de 919 cueros por los que recibi6 821 pesos, afiadiendo
“Sobre los cueros de toro, que vin pidio al Padre Provincial y me dijo su Reverencia que si
habia lugar le diese a vim esse consuelo f. . .] pero esto depende de mi Padre Cura, que es el
principal agente en estos tratos .

La cartas sugieren que para poder comerciar en esas regiones era necesario obtener
alguna proteccién. Para ello Anchorena realizaba distintas gestiones para facilitar el éxito
de las negociaciones, En una carta dirigida a Pedro Medrano®, quien se encontraba en el
pueblo de San Borja solicité “me hiciese vm la honra de conseguirme un pasaporte o
lizenzia para que no se me pusiese impedimento el transitar a ese Real Acampamento con
mi Persona y los equipajes y Provisiones que condujere y que se me diese auxilio pagando
lo que fuese regular especialmente en dicho Salto pues el haver padecido cierta violencia
{que puedo justificar en caso necesario) me obliga a valerme de la autoridad de vm para
esta consecusion”.® Esas gestiones incluyeron solicitar la autorizacién para embarcar los
cueros que tenia en Salto Chico en alguna de 1as lanchas ancladas alli y conducirlas al puerto
de Buenos Aires,

Durante estos afios J. E. de A. se vinculd con otros comerciantes vascos radicados en
forma transitoria o permanente en Buenos Aires, entre ellos con Juan Bautista de Andonaegui
y Nicolds de Aizpuria quienes lo designaron apoderado para que los representara en la
conclusion de los negocios pendientes cuando partieron de la ciudad. Andonaegui habia
llegado al puerto en 1753 como capitan y maestre de la polacra Santa Barbara con una carga
de hierro y vino, debié permanecer varios afios en la ciudad y a su regreso cargd con cueros
su embarcacién, Seguramente, nuestro comerciante, durante sus viajes a la regién de las
Misiones, se ocup6 de la venta de las mercancias importadas por su paisano y del acopio de
cueros necesarios para el retorno a Cadiz.®

A fines de la década de 1750 Anchorena remitia mercancias a Chile. En estos
negocios se enviaban textiles europeos para vender en Chile a cambio det oro de sus minas y
esclavos que luego pasaban por via maritima a Lima. Las informaciones intercambiadas en la
correspondencia hacen referencia a los mecanismos utilizados para organizar la internacion

Y A.G.N., Sala7, L. 317. San Borja, 3/8/1759. Vicente Lopez a J. E. de A.

? A.G.N., Sala 7, L. 310. Corralito, 6/8/1759. Carlos Perez JHS a ], E. de A.

*A.G.N, Sala7, L. 310. Salto, 20/8/1759. Carlos Perez JHS 4 I. E. de A. .

* P. Medrano llegé al Rio de ia Plata integrando el séquito del gobernador Cevallos, Este favorecid los
comienzos de su carrera como oficial de la Real Hacienda y como comerciante. Ver Moutoukias, Z.,
“Gobierno y sociedad en el Tucumén y en el Rio de 1a Plata, 1550-1800”, en Tandeter, E. (dir), Nueva
Historia Argentina, t. 2 La sociedad colonial, Buenos Aires, Sudamericana, 2000,

* A.G.N., Sala 7, L. 317. Corralito, 6/8/1759. I. E. de A, a Pedro Medrano.

$ Mariluz Urquijo, I.M, *’La RSBAP y el Rio de 1a Plata” en La Real Sociedad Bascongada y América,
Il Seminario de historia de la Real Sociedad Bascongada de los Amigos del Pais, Bilbao, Fundacién
BBV, 1992,
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de las mercancias y la relacion existente entre su patrén y los funcionarios encargados del
control. En 1758, Agustin de Arguelles, mercader-viajero a Chile con una partida de textiles
y esclavos, escribio agradeciendo “el favor que el S.r Domingo de Ibarra me hacia, dandole
parte de mi benida a esta’: y dos afos después informaba desde Mendoza que “a mi tocaio
Concha, el Guarda de la Punta del Sauce por combenio le quito 3 piezas a vista nuestra, y
no llego a las nuestras que benian unos veinte por alto” y quince dias después le anunciaba
que los llevaria “a donde fuere se me proporcione mejor venta de ellos”. Una vez llegado
a Santiago de Chile traté de vender alli los pafietes que lievaba “dentro de ocho dias tiro a
salir de ellos y ver si en oro puedo remitir su importe” y en otra “por falta de Navio no me
he embarcado para Lima y estare temiendo la ida de los negros que tengo que llevar, por
esta rebuelta, que en Puerto querran andar con novedades; v en caso de hirme y llevarlos
sera con algun seguro ™!

En esos afios también comenzo a recibir cartas desde Santa Fe, Juan de la Helguera,
un espafiol recién llegado al Rio de la Plata, informaba sobre su llegada a la ciudad en
compafiia de Joseph de Uriarte y la inmediata instalacion de una tienda “en la esquina de
San Roque [. . .] estamos todavia sin saber que Partido me hara el Patron porgue aun no
me ha dicho nada”?

Durante la primera década de residencia en ¢! Rio de la Plata, Juan Esteban de
Anchorena desarrollé una actividad mercantil como dependiente de Ibarra, como apoderado
de otros ccmerciantes y también realizé negocios por cuenta propia. A través de estas
actividades y de sus viajes entr6 en contacto con los mercados mas cercanos y a través de
otros mercaderes accedia a los mercados de la campafia bonaerense, Montevideo, Cordoba,
Santa Fe, Parapuay, Santiago de Chile y Potosi.

Negocios y viajes al “Tucumaén y reino del Perw”

En los primeros afios de la decada de 1760 Juan Esteban de Anchorena amplia la red de
sus relaciones personales a través de sus negociaciones y de viajes hacia el Tucuman y el
Alto Peri. El destino del primero de ellos fue la ciudad de Cordoba donde tenia una parte
importante de sus intereses. Al regreso de eéste, en 1762, condujo 28.965 pesos recibidos de
manos de individuos de esa ciudad®, algunos eran sus corresponsales habituales, pero otros
simplemenie confiaban en su persona para el transporte de sus caudales o productos hacia
el puerto. Entre los primeros, Francisco Caravia entreg6 2.081 pesos para que Anchorena
cancelara en Buenos Aires dos obligaciones con Manuel de Escalada y Francisco Conget;
Miguel de Learte vy Zegama otros 1.823 de la misma moneda para cancelar deudas con
Juan de Lezica y Torresuri y Manuel Alfonso Sanjinés; Lorenzo Blanco de Noriega 3.500
mas; de Francisco Antonio Diaz recibio 11.300 pesos “para tenerlos a su orden”. Entre los
segundos, recibié de un tal Jph Martinez 200 pesos “para emplearlos de su cuenta” y de
Miguel Fernandez recibio seis delantales de Cambray para entregar a Francisca Sorarte.

La informacion que surge de la correspondencia no permite inferir los beneficios
obtenidos por Anchorena en sus ncgociaciones, gestiones y servicios para oiros mercaderes
y vecinos de otras jurisdicciones. En todo caso sugieren que en algunos de esos tratos
actuaba por cuenta propia y en la mayoria de ellas cuenta de sus mandantes, Actuaba como
apoderado de comerciantes que regresaban a Espaiia y también de aquéllos que residian en

"A.G.N,, Sala7, L. 310. Varias cartas de 17560 y 1758, Agustin de Arguelles a J. E. de A.
2A.G.N, Sala 7, L. 321, Santa Fe, 15/9/1758, Juan A. de la Helguera a ). E. de A.
*AGN,, Sala 7, L.317. Cérdova y octtubre 8 de 1762, Encargos que conduzeo de esta ciudad a Buenosayres.
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ciudades del interior. En nombre de estos ltimos tomaba créditos, registraba sus caudales
a Espafia, hacia pagos a terceros, compraba por ellos a los navios que llegaban al puerto y a
otros comerciantes y luego se ocupaba de remitir las mercancias al lugar de residencia de sus
colegas; vendia en el puerto los efectos de la tierra que le enviaban sus corresponsales. Una
cuenta corriente de 1762 con Francisco Antonio Diaz, vecino de Cordoba, alcanzd el vaior
de 38.630 pesos; en el mismo afio los negocios con Lorenzo Blanco Noriega de la misma
ciudad, sumaron casi 10.000 pesos de la misma moneda.

Una carta de Anchorena de 1763 da cuenta de haber recibido 445 pesos 7 reales por
la venta del aziicar que le habia remitido Caravia desde Cérdoba, la suma obtenida no alcanzd
para pagar las deudas que éste habia contraido quedando a su favor 13 pesos y 5 reales que
“dejo anotado por principio de cuenta’?; dos meses mas tarde escribid a Diaz pidiendo le
remitiera ponchos, aji y algodon. Los productos remitidos desde Cordoba dan cuenta del
rol de la jurisdiccion mediterrdnea como bisagra en los intercambios mercantiles entre el
puerto y el interior en los que se combinaban mercancias provenientes de las jurisdicciones
cercanas y también de aquéllas mas lejanas. Asi, el aziicar remitido provenia de los valles de
la costa peruana e ingresaba al Rio de la Plata desde Chile, en tanto que el aji y el algodén
llegaban de los valles de Catamarca y los ponchos eran producto de la manufactura textil
doméstica cordobesa que por estos afios comenzd a producir excedentes significativos para
la exportacidn.?

Por esos afios, muy incdmodo en Buenos Aires, Anchorena esta pensando en viajar

a Espafia, el proyecto no se concretd, en cambio lo hard hacia las provincias del norte y
las zonas mineras altoperuanas. En 1763 escribié a Cordoba “podremos parlar despacio
antes de mi partida para Cadiz que por mas breve que sea pasaran ocho a diez meses de la
fecha”, y agregd: “Esta vien me remita vm todos los Ponchos y demas que hubiese juntos,
en la primera ocasion pues a lo menos serviran de divertimento a la mucha ociosidad en
que me allo v si pareciesen por hai algun aji y algodon siendo razonable vea vm si me lo
puede despachar, que todo ayudara a llevar Purgatorio que asi lo considero a este Pais al
presente”!

En el mismo afio dirigi6 una carta al padre Carlos Perez en el pueblo de San Borja
proponiendole “le hicieran el favor” de venderles otros cueros “con motivo de tener que
mantenerme en esta efectivamente por algunas cosillas que espero de Espafia y con la
mira de embarcarme, valiendome del favor de VR, escribo al dicho P Jaime sobre algunos
cueros de buena calidad en caso de que disponga entablar faenas |[. . .] en cuio asumpto si
V. R. pudiese mediar espero renueve para conmigo sus favores™; v a Yapeyl a este dltimo
religioso para ajustar cuentas antiguas por ia venta o devolucién de cuchillos y zapatos,
ademas le sugeria que organizara una vaqueria® “seria mui verosimil el que V. R. disponga la
Matanza de alguna torada en las medianias de Igarapey tanto por divertir a la gente como
para aliviar el campo de algunos animales maulas y viejos, y teniendo que permanecer en

'A.GN, Sala 7, L. 310.

2AGN, Sala7,L.310.]. E. de A, a Francisco Caravia.

* Punta, A. L., “La produccidn textil en Cérdoba en la segunda mitad del siglo XVIII” en Cuadernos de
Historia Regional, Universidad de Lujén, n® 15, 1992 y Palomeque, S. “Los circuitos mercantiles de San
Juan vy de las provincias cuyanas. Las relaciones con los mercados de Chile, del Pacifico y del ‘interior
argentino’ (1800-1810)”. XIX Jorandas de Historia Econ¢mica, San Martin de los Andes, 2004.

4+ A.G.N, Sala 7, L. 310. Buenos Aires, 28/9/1763. J. E. de A, a Francisco A. Diaz.

3 A.G.N,, Sala 7, L. 310. Buenos Aires, 26/6/1763. I. E. de A. a M. R. P. Carlos Perez.

% Los cueron constitufan la principal produccién de la reduccién de Yapeyd. Ver: Garavaglia, I. C., “Las
misiones jesuiticas: utop{a y realidad”, en Idem, Economia, sociedad y regiones, Bucnos Aires, Edicicnes
de la flor, 1987, pp. 165y 173.
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esta algun tiempo, desearia entablar la compra de algunos cueros de buena calidad y peso
con ese Pueblo, como lo hube ejecutado con el antecesor de V. R. [. . ] en caso de disponer
dha Matanza, espero me diga lo que se le ofreciese en el asumpto de su tiempo, numero
calidad, pelaje y precio, si a dinero 0 a genero, previniendo a V R. que en caso de que me
hubiese de haser cargo entregar a cuenta algun genero que no sea plata, su ajustamento en
esiq sera con iniervenzion del F Procurador ™.’

Las cartas escritas por Anchorena a sus colegas del interior reflejan su vision
negativa sobre el estado de la plaza. Escribid a sus colegas residentes en Jujuy y Cérdoba
“la traperia se halla en el peor estado que en estos diez afios se ha visto”, “se ha puesto
la entrada y trajines del Pueblo, incapaz, por lo que algunos viendo esto han tirado desde
esta costa a esa ciudad donde procuraran despachar ”.* También lo hizo a Santiago de Chile
“he celebrado se hubiese deferminado a establecerse en esa ciudad con tienda pues segun
tengo entendido ademas de ser buena Plaza la mejora la proteccion de quienes pueden y en
el tiempo presente lo tengo por mejor pensamiento que vigjar a emplear a estq” )}

En los afios finales de la década de 1760 Anchorena realizé una serie de viajes al
interior y al Alto Perd que lo mantuvieron alejado del puerto por largas temporadas. A fines
de 1765 escribi6 a Cadiz “dungque me halle con determinazion de pasar a esa despues de
mi enfermedad [. . .] y concurrido con otros accidentes y que agui hai vastante persecusion
mude de idea por lo que en el siguiente mes estoy en animo de dar un galope a las cercanias
de Potosi desde donde espero estar de vuelta . . ] para Julio o Agosto con el designio
de embarcarme aunqgue para conseguirlo esperimente algun quebranto™, y al mismo
tiempo informaba sobre sus planes a sus corresponsales en Cordoba, Salta y Montevideo.®
Estimamos que la incomodidad y “persecucion’ manifestada en las cartas de estos afios
podrian estar relacionadas con la hostilidad de los comerciantes y hacendados portefios
hacia los mercaderes vinculados con la Compafifa de Buenos Aires debido al privilegio de
exclusividad que habia obtenido ésta para sus navios de registro que provocaban escasez,
altos precios de las mercancias importadas, la caida del precio de los cueros y el aumento
del valor de los fletes por cargarlos en sus bodegas.®

En 1766 comenzd a redactar un borrador con instrucciones a sus apoderados, hizo
algunas correcciones en 1767 y a fines del afio signiente oforgd un poder general a Cristobal
de Aguirre en primer lugar, a Mateo del Castafio y a Francisco Ignacio de Alzaga en orden
sucesivo, para que atendieran sus negocios durante su ausencia y, en caso de fallecimiento,
otorgaran su testamento.” La “Instruccion” proporciona informacién sobre el estado de sus
negocios en ese momento asi como sobre los recursos acumulados después de 18 afios de
gjercicio del comercio en el Rio de la Plata. En ese momento tenfa deundas por poco més de
2.000 pesos y sus existencias aleanzaban un valor de 11.000 pesos.® El 64% de esa suma
estaba integrada por deudas a cobrar en Buenos Aires, Montevideo, Santa Fe, Cordoba, Salia,
Jujuy y Potosi 2 otros comerciantes establecidos en esas ciudades; el 28% eran mercancias

PAGN,, Sala 7, L. 310. Buenos Aires, 26/6/1763, ]. E. de A. a M. R. P. Jaime Mascaro.

* AG.N, Sala 7, L. 310. Buenos Aires, 7/1 y 17/1/1762. J. E. de A. a Fran.co de Barrenechea y a Miguel
de Learte y Zegama respectivamente.

*A.G.N, Sala 7, L. 310. Buenos Aires, 6/2/1763, 1. E. de A, a Agustin de Arguelles.

*A.G.N., Sala 7, L. 310. Buenos Aires, 16/12/1765. 1. E. de A. a Jph San.o de Casas.

* A.G.N,, Sala 7, L. 310. Varias cartas escritas por I. E. de A, en 1765,

¢ Mariiuz Urquijo, J. M., “Solidaridades y antagonismos de los comerciantes de Buenos Aires a mediados
del setecientos”, en Academia Nacional de la Historia, Investigaciones y Ensayos, n® 35, Buenos Aires,
1987.

7 A.G.N.,, Protocolos Notariales, R. 4 (E. Gorordo). Afios 1765- 1769.

¥ Estimacidn realizada en base a las “Instrucciones para Cristobal de Aguime”. Ver AG.N,, Sala 7, L. 310.
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(textiles y herramicntas) para vender en Santiago del Estero, Ademas habia despachado a
las “provincias de arriba” dos esclavos, 583 tercios de yerba, 128 arrobas de tabaco y en
Buenos Aires tenia 67 barras de estafio y dos esclavos. Finalmente, esperaba la llegada de
una partida de efectos de Espafia. La distribucidn de los créditos y de las mercancias en
poder de otros mercaderes establecidos en los principales mercados del “espacio peruano”
dibujan los circuitos mercantiles que unian e! puerto de Buenos Aires con el interior y el
Alto Pert con Cadiz.

El primero de sus viajes a las provincias del norte se concretd a principios de
1767', sin embargo habia comenzado a planificarlo casi dos afios antes, durante los cuales
se interiorizd sobre el trafico de la yerba en los mercados altoperuanos, utilizando sus
vinculos con algunos religiosos de la Compaiiia de Jests y consultando a sus colegas sobre
el particular. Las cartas escritas por Anchorena en estos afios a sus colegas establecidos en
e} interior proporcionan alguna informacion que nos permile acercarnos a las estrategias y
recursos desplegados en la organizacion del negocio. En efecto, a mediados de 1763 escribid
a un viajero a Salta informandole que iria a Santa Fe a comprar yerba para llevarla a Jujuy,
preguntaba sobre su precio en el Peril y pedia consejos “pues como de practico a ignorante
me podran servir”, también solicitd ayuda financiera para el flete de las mulas y agregd
“como si algun corregidor tubiese amigo y en que matheria y terminos se puede tratar "2
Al mismo tiempo se dirigié a un antiguo corresponsal residente en Santa Fe encargando
la compra de 400 a 500 tercios de yerba porque sabia que habian llegado cinco barcos del
Paraguay. En enero de 1765 volvid a escribirle “vajo del sigilo que acostumbra la confianza
de vm, le hable a Gaviola si podra aprompiar dichas 25 carretas con buen avio [. . ] y que
seq como para negocio de vm, y asimismo caminara personalmente y en la inteligencia que
al levantar la carga se le entregara la mitad del flete y la otra mitad en Jujuy o aqui™, y
nuevamente dos semanas después adjuntando una caria para entregar al padre Arnal “con
la adjunta se servira vm pasar a ver al P Procurador para quedar acordes de que la yerva
este a la orden de vin para vomanearla al iempo de la carga cuia determinacion he tomado
porgue intento solicitar el sacarla como que es de los Padres, para lo qual es preciso el sigilo
que suplico a vim p despues de vissto al Padre y no haviendo novedad en la conformidad
avisara vm a Gaviola [. . ] y de todo encarguele vm el silencio hasta la partida [. . .] yo
pasare a esa a fines de febrero proximo”, después de despachar una carga para Salta*, El
parrafo sugiere que mediante la intervencién del religioso estaba tratando de evitar pagar los
derechos de entrada y de salida de la ciudad de Santa Fe.?

Preocupado porque sabia que muchos mercaderes habian llevado 1.180 tercios y
440 zurrones de yerba para venderlos en Tucuman, Salta, Cochabamba, Potost y Santa Cruz
de la Sierra, escribi6 a Potosi pidiendo informacién sobre

“el precio de la yerva de Palos en esa Plaza, v lo que considero de vaja pues me allo en
un negocio con una porcioncilla de ella parva conducirla a esa y quisiera tener alguna luz
para mi gobierno [. . ] espero me escriva sobre este asumpto a Salta [. . .J previniendo

"En 1767 se registrd como pulpero. Ver Carretero, A., op, cit,, p. 10

2 A.G.N,, Sala 7, L. 310. Buenos Aires, 30/7/1765, I. E. de A. a Mateo del Castaiio.

3 A.GN., Sala 7, L. 310, Buenos Aires, 30/7/1765 y 14/1/1766, J. E. de A. 2 Ju.n Ant.o de la Helguera,

¢ A.G.N,, 8ala 7, L. 310. Buenos Aires, 28/1 y 12/2/1766,J. E. de A. a Ju.n Ant.o de la Helguera.

* Los productos originarios de la Compafifa de Jesds no pagan {a sisa de entrada a Santa Fe ni la de
internacton si es para consumo de las instituciones de 1a orden. Ver Garavaglia, J. C., Mercado interno y
economia colonial, México, Grijalbo, 1983, p.470.
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que para formar vm algun juicio sobre la alta o vaja del precio por las porciones que
han ido de esta y Santa Fe desde principio del afio pasado de 65 [, . .] no podran
hir por lo menos en seis meses pues aungue Yo voy con animo de vender con corfo
ingreso, sin embarge no me perjudicara porgue creo hir desembarazado de emperio y

2|

con disposicion de costearlos en la misma forma”,

La partida de Anchorena rumbo al interior se concret6 a principios de 1767 regresando al
puerto a fines del mismo afio. La expulsion de la Compafiia de Jesis lo sorprendio en Potosi.
La documentacién disponible no nos permite inferir las consecuencias de este hecho en sus
negocios dado las vinculaciones de nuestro comerciante con algunos padres de ia orden.

Durante el transcurso de este viaje Anchorena conocid directamente las posibilidades
que ofrecian los mercados de la region en otros rubros y, en consecuencia, organizar nuevas
actividades mercantiles puesto que en agosto de 1768 inici6 otro viaje que lo mantuvo
alejado del puerto hasta diciembre de 1770 ocupado en varias negociaciones en Santa Fe,
Coérdoba, Santiago del Estero y Oruro. En septiembre de 1769, durante su permanencia
en Jujuy alquild una puiperia en esa ciudad cuya administracion dej6 a cargo de Joseph
Palacios, natural de Tarija. El contrato de factoraje firmado por ambos establecia que el
ultimo recibiria el cincuenta por ciento de las utilidades por la atencién del establecimiento.?
La ciudad de Jujuy, con una pobiacién de unos 2.000 habitantes, era un ceniro menor de
comercializacién de mulas y un punte estratégico en la ruta que unia el puerto con el Alto
Pertl y el Perq, alli se descargaban las mercancias que traian las carretas fletadas en Buenos
Aires para volver a cargarfas en las mulas rumbo a Jos mercados del norte. Igual operacién
se realizaba con Jos caudales de los comerciantes que retornaban al puerto en compafiia de
diversos efectos de ia tierra.?

La pulperia instalada por Anchorena era, més alla de un establecimiento para la venta
al menudeo, un deposito para las mercancias transporiadas desde Buenos Aires como para las
que venian del Alto Pertr v de las zonas rurales cercanas. Alli se abmacenaban herramientas,
hierro, azicar, prendas de vestir, mercerias, textiles europeos y de la tierra, tabaco, yerba,
coca, miel, cera, ponehos, costales, frezadas, efectos de matanza. Los clientes de la pulperia
cran ecomerciantes, arrieros, “muleros” v también los indios de la Puna cuando acudian a la
ciudad a vender lana de vicufia y guanaco o ¢l oro que obtenian en la Rinconada.® Algunas
de las existeneias de la pulperia se utilizaban para la habilitacion de las tropas de mulas que
emprendian €] camino hacia sus mercados en el norte ya que era habitual que los arrieros
que ias condueian recibieran en calidad de salario una combinacion de plata y ropa.

En esos afios Anchorena se involuerd en la compra-venta de mulas actuando como
intermediario entre criadores e invernadores de la ruta Buenos Aires-Jujuy vy los compradores
establecidos en las ciudades delf Alto Perti ofreciendo a los primeros sus relaciones mercantiles
en esos mercados. Asf lo sugiere una carta escrita a fines de 1769 a Juan Cabrera, residente
en Copo, informando que, aunque o habia gestionado, no habia conseguido vender sus 400
mulas en Oruro y Potosi porque todos querian comprar al fiado “en los altos de la Paz me

"A.G.N, Sala7, L. 310. Buenos Aires, 10/2/1766. J. E. de A. a Ign.o de Barafiano.,

TA.G.N,, Sala 7, L. 335,

* Sanchez Albornoz, N., “La extraccién de mulas de Jujuy al Perd. Fuentes, volumen y negociantes”, en
Estudios de Historia Social, I, Buenos Aires, 1965 y Paz, G., “A la sombra del Perti; Mulas, Repartos
¥ Negocios en el norte Argentino a fines de Ja Colonia”, en Boletin del Instituto de Historia Argentina y
Americana Dr. Emilio Ravignani, n® 20, 1999.

 Palomeque, S., “Acceso a los recursos y participacidn mercantii en una zona rural surandina (Pupa de
Jujuy, sighos XVII y XIX)”, en Silva, J. y A, Escobar, Mercados indigenas en Méxice y los Andes, siglos
XVII y XIX, México, Instituto Mora y CIESAS, 2000.
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ofvecieron a doze pesos mitad a ropa y el resto a plata y plazo, en Sicasica hizo trato don
Pedro Gurruchaga [. . .J a entregar a diez pesos ropa y plata. En Chichas [ofrecian] a onze
pesos fiadas a por afio”, sin embargo se haria cargo de ellas pagando todo su importe al
contado si estaban en Salta a mediados de febrero del afio siguiente junto con los caballos
comprados, encargé ademas 18 mulas andadoras y otras seis “bizarras” y agregé que al
arrear las mulas “dira que las mulas son mias y que vienen de mi cuenta y que tambien
de mi cuenta las inverno con lo gue ahorrara vin la Alcavala que le servira de ayuda de
costo ™, puesto que las mulas criadas y fHevadas al Perti por sus propios duefios pagaban este
derecho en la jurisdiccion donde se realizaba su venta.! Ademas, avisaba al mismo que ya
habia mandado confeccionar los platos y fuentes de plata que le habia encargado.? Escribié
también a otro residente en Santiage comunicando que no habia podido vender sus 200
mulas pero tenia comprador para las “Mulas aguilillas que vimd me dijo tenia y si acaso
estan gordas y quisiera mandar [. . .] hasta dose o diez y ocho que sean nuebas y de buena
presenzia y de paso natural las mejores que tenga le mandare el dinero de contado, pues
tengo un encargo y se pueden colocar. Los Ponchos existen en Potosi en poder de Gil f. . ]
la venta de estos esta como las Mulas, Yerva Negros y el mejor genero™

Anchorena permaneciod varios meses en Oruro, alli recibia tocuyos, cera y aziicar
remitidos de Cochabamba por Manue} del Rivero quien le habia encargado el cobro de
algunas deudas.® Al mismo tiempo, un corresponsal de Potosi le escribia anunciando la
remision de cecina, grasa y lenguas, agregando “en Asunto al negocio de barras ya camino
la Plata oy con el situado {. . .| tengo recibido 43 piessas de Plata labrada mas un emboltorio
y otra media Piessa” .’

Los viajes se repitieron en 1771, 1773 y 1775, En esta época nuestro cormerciante
se vinculd con los hermanos Gutierrez quienes le escribian desde Potosi y Cuzco
encomendindole la realizacion de diferentes gestiones, entre ellas cobrar deudas, hacer
pagos a terceros, vender textiles de la tierra y efectos de matanza que remite Isidro Gutiérrez
desde Cuzco, reducir plata amonedada a barras y remitirlas después a sus propietarios. A su
vez, Simon, residente en Potosi reduce las barras de plata remitidas por Juan Esteban, “las
barras produjeron 15.392 pesos 1 1/2 reales™ y en otra oportunidad escribié “las Barras
produjeron en la moneda 20.495 pesos en las petacas van 200 pesos sueltos ™.’

Los hermanos Gutierrez, naturales del valle de Soba en la didcesis de Santander,
llegaron ai Peri a mediados del sigio XVIII, se establecieron en Cuzco donde se iniciaron
como comerciantes de efectos de Castilla y de la tierra, mas tarde se convirtieron en obrajeros
v hacendados por medio del matrimonio de dos de ellos -Isidro y Simén- con las hijas del
propietario del obraje de Huancaro. Las redes comerciales de los Gutierrez traspasaban
los limites del espacio cuzquefio, con sus hermanos establecidos en forma permanente o
temporal en Potosi, Tucumén, Lima, Arequipa haciendo de consignatarios de las mercancias
americanas y europeas remitidas por los que residian en Cuzco, ademads de estar directamente
conectados con Cadiz donde posiblemente tuvieran una casa comercial establecida.®

¥ Sanchez Albornoz, N. “La saca de mulas de Salta al Perd, 1778-1808” en Anuario del Instituio de
Investigaciones Historicas, n° 8, Rosario, 1965, p.273.

* A.G.N,, Sala 7, L. 335. Jujuy, 31/12/1769.

*A.G.N., Sala7,L. 317. Jujuy, 1/1/1769. 1. E. de A. a Fr.co de Ellacurriaga,

4 A.G.N., Sala 7, L. 321. Cochabamba, 6/8/1770. Manuel del Rivero a L. E. de A.

5 AG.N,, Sala7, L. 321, Potosi, 23/8/1770. Antonio Ferreira a J. E. de A.

5 A.G.N,, Sala7, L. 321. Potosi, 14/9/1771. Sim6n Gutierrez aJ. E. de A.

7 A.G.N., Sala 7, L. 336. Potos{, 31/1/1772. Simén Gutierrez a J. E. de A,

% Escandell Tur, N., Produccién y comercio de tejidos coloniales. Los obrajes y chorriillos del Cusco,
1570-1820, Cusco, Centro de Estudios Regionales Andinos “Bartolomé de Las Casas”, 1997 y (F Phelan
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Lamentablemente la correspondencia no nos informa sobre el resnitado de estas
negociaciones. Tampoco permiten evaluar que relacion existia entre la comercializacién de
productos Jocales y europeos. Las partidas de metalico (resumidas en el cuadro 2) enviado
a Espafia y registradas en diversos navios a partir de 1769 para la compra de su cuenta de
mercancias europeas sugieren el éxito en su actividad y sefialan que ya habia comenzado
a importar mercancias ultramarinas por cuenta propia, Durante las temporadas pasadas en
el Tucumén y el Alto Perii se vinculdé con un conjunto de comerciantes residentes en las
diferentes plazas donde dejé sus mercancias para su venta y entablo nuevos tratos en los que
se combinaban en proporciones variadas textiles europeos, herramientas, mulas, ropa de la
tierra, ponchos, cueros, efectos de matanza y plumeros pampas.

Cuadro 2
Resumen de les registres de metilico realizades por J. E. de Anchorena

Fecha Cargador A cuenta y riesgo A enfregar Cantidad
21/1/1769 C. de Aguirre 1. E. de Anchorena J, Santiago de Casas 4 500
10T C. de Aguirre J. E. de Anchorena J. Santiago de Casas 0750
20/6/1772 C. de Aguirre 1. E. de Anchorena Llorente Romero 6000
20/4/1773 J. E. de Anchorena J. E. de Anchorena Simodn Gutierrez G 000
6/5/1774 C, de Aguirre 1. E. de Anchorena Feduche 8 000
8/3/1775 C. de Aguirre J. E. de Anchorena Feduche 5200
Total 33 450

Fuente: elaboracién propiz en base a informacion preporcionada por Fernando Jumar.

En estos afios Anchorena transito personalmente los principales mercados de la rata
gue unia el puerto con el Alto Pert mirando de cerca sus intereses e incorporando otros
rubros al conjunto de sus negocios. En los afios siguientes nuestro comerciante se dedicara
exclusivamente a realizar sus negocios en la ruta que une el puerio con el Alto Perti con el
objetivo de acceder al metalico que se producia en la region. Al mismo tiempo se confirma
lo ya demostrado por las investigaciones’ que se ocupan de estudiar a los comerciantes
coloniales en lo relativo a la falta de especializacidon en un producto determinado asi como
a la combinacién de ventas al por mayor y al por menor.

Mairimonio, famiiia y vecindad.

Durante su ausencia en el Alto Pert Juan Esteban de Anchorena contrajo matrimonio por
poder con Romana Josefa Lopez de Anaya y Ruiz el 4 de agosto de 1773.2 La novia era
hija de Juana Josefa Ruiz y Gamis, vecina de Buenos Aires perteneciente a una familia
respetable pero empobrecida y de Manuel Lopez de Anaya, comerciante espafiel nativo

Godoy, S., “Aduanas, mercado interno y élite comercial en el Cuzco antes y después de la Gran Rebelién
de 1780”7, Apuntes, 1986.

i Brading, D., Mineros y comerciantes en el México Borbénico (1763-1810), México, EC.E., 1975;
Kicza, J., Empresarios coloniales. Familias y negocios en la ciudad de México durante fos borbones,
Meéxico, FC.E., 1986; Socolow, §., op. cit; Gelman, 1., op. cit.

A G.N,, Protocolos Notariales, R. 5 (E. E. J. Boysso). Afio 1773,

327



Anuario {EHS 21 {2006}

de Toledo!, fallecido en Potosi tiempo atrds.? En ese momento el novio declard poseer un
caudal de 76.098 pesos y se comprometid a otorgar formalmente su instrumento de capital®
cuando regresara de su viaje por el Alto Perl, “condicion expressa™ impuesta por la madre
de la novia sin la cual no tendria validez el matrimonio. El hecho que la novia no aportara
dote al matrimonio hace mds llamativa la cldusula del contrato matrimonial y nos sefiala
que a pesar de la envergadura de sus negocios, aun no era socialmente reconocido por la
sociedad portefia como un mercader adinerado. Es razonable pensar que dofia Juana Josefa
quisiera asegurarse por este medio que un espaiiol sin arraigo en la ciudad contara con los
medios econdmicos necesartos para fundar una familia. En 1782, cuando dofia Juana Josefa
otorgd su testamento declard que cuando su marido viajé al Reino del Pert fue concursado
y se embargaron todos sus bienes en Potosi y en Buenos Aires a pedido de sus acreedores.
En ese momento reconocid poseer como bienes propios tres esclavos y una quinta que le
habia entregado un funcionario del Presidio en 1751.% Es posible pensar que Juan Esteban de
Anchorena adquiriera, ademas de !a calidad de vecino de la ciudad, 1as relaciones comerciales
del difunto padre de su esposa.

El instrumento de capital otorgado por Anchorena en 1775 nos proporciona una
visidn del patrimonio acumulado hasta ese momento (cuadro 3). Del total declarado de 76
098 pesos, el 22% consistia en “plata doble existente sin agregar el premio”, el solar de
terreno en la ciudad de Jujuy donde estaba la pulperia representaba el .65%, las deudas
a cobrar el 1.36%. El 75% de su caudal se componia de mercancias europeas y de la
tierra, la mayor parte de ellas en Oruro a cargo de un dependienté, el resto en la pulperia
de Jujuy y en otras ciudades del camino al Alto Perd.’ El andlisis de la composicion del
capital de nuestro comerciante da cuenta de ias ganancias obtenidas durante los cuatro
afios transcurridos entre el Tucuman y el Alto Perd en tanto que septuplicaren los recursos
que habia acumulado hasta 1769, Las pruebas presentadas sobre la existencia del 75% de
sus bienes se probaron con escrituras protocolizadas, cuentas, recibos, cartas firmadas por
sus apoderados, colegas y dependientes residentes en diferentes localidades del Rio de la
Piata, el Tucumdn y ¢l Alto Pert.

! Fernandez de Burzaco, H., Aportes biogenealdgicos para un padrin del Rio de la Plata, Buenos Aires,
1991.

2 A.G.N., Protocolos Notariales, R. 4 (E. José de Gorordo). El 31 de julio de 1769 Juana Josefa Ruiz y Ga-
mis otorgd poder a favor de Manuel de la Serna, residente en Cochabamba, para que se ocupara de cobrar
a los deudores de su difunto marido.

3 El instrumento de capital consiste en el inventario o declaracién de bienes protocolizado que hace el novio
en el momento de contraer matrimonio.

* A.G.N,, Protocolos Notariales, R. 1 (E. Pedro Nufiez). Afio 1782,

* A.G.N,, Protocolos Notariales, R.5 (E. J. Boysso). Afio 1775.
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Cuadro 3
Composicién delf capital de J. E, de Anchorenz en 1775,

Plaza Mercancias Valor Inmuebles Créditos Plata Deudas Total
Oruro E.de C. y otros 25697 p, 540 p. 1127 p. 18600 p. [ -6 256
enviaje | E.de C, 3438 p.
? yerba 2907 p.
Potosi Hiemmo y yerba 1904 p.
Jujuy E deC. ¥y T 4128 p.
Salta ? 3124p.
Salta E. deC. 2113 p.
;'Sf;'o Yerba 3687 p.
Cidiz E.deC. 5200 p.
fletes 300 p. 1127 p. 18 600 -6 256 76 098
‘ 62088 | 540p. 1127p. 18600 | -6256 | 76008
75,40% 0,65% 1,36% 22,58% 99,99%

Fuente: elaboracién propia consultando A.G.N., Protocolos Notariales, R. 5 (E. J. Boysso), afio 1775.

Reflextones finales

El andlisis de un conjunto de las carias conservadas en el Archivo General de la Nacion
de Juan Esteban de Anchorena y de 1a documentacion compiementaria conservada en los
otros fondos mencionados anteriormente nos permitié acercarnos a la construccion de una
carrera comercial y a través de ella, a Ia forma de operar de los comerciantes en el amplio
espacio que iba desde Buenos Aires a Cuyo, Chile, Paraguay y el Alto Peri durante este
particular periodo cuando se da desarrollando y consolidando el puerto de Buenos Aires en
franca competencia con el de Lima. La informacion obtenida en esa correspondencia nos
permite sostener que no llegd al Rio de la Plata como agente de una casa comercial espafiola,
tampoco iraia cartas de recomendacion. La relacion con sus paisancs vascos residentes en
los puertos del Rio de la Plata, sin duda, facilitaren su instalacion en la plaza. Su primera
actividad en el oficio la desarrollé como cajero de un paisano residente en Buenos Aires en
Ia década de 1750,

La naturaleza de los negocios analizados que emprendi6é en esta primera década
indica que Anchorena estaba a carge de la pulperia que habia instalado su patron. Estimamos
también que el acuerdo establecido entre ambos inclufa la participacion en las utilidades y al
mismo tiempo le permitia hacer ventas por cuenta propia y ocuparse de la comercializacién
de mercancias que habian importado otros comerciantes peninsulares, la mayoria de ellos
nativos de las provincias vascongadas, cuando regresaban a la peninsula.

En la década de 1760 comienza a viajar hacia el Cérdoba, Santa Fe, Santiago del
Estero, Salta, Jujuy, Potosi, Orure como mercader itinerante conduciendo sus mercancias
para regresar al puerto con caudales y productos. Ademas de la venta de mercancias, realizaba
un conjunto de gestiones encargadas por mercaderes residentes en otras plazas, tales como
hacer pagos a otros comerciantes, registrar metalico a Espafia, comprar mercancias europeas
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a comerciantes de Buenos Aires, recibir las que llegaban a Buenos Aires y remitirlas luego
a sus mandantes.

Ya se ha sefialado que muchos de los jovenes vascos que llegan espontineamente
al Rio de la Plata con el deseo de prosperar lo hacen como cajeros o escribanos de algin
comerciante, o del maestre, ¢ capitan de un navio de registro y una vez en Montevideo o
en Buenos Aires se emplean como cajeros o dependientes -por lo general- de un paisano
ya establecido. Otro paso en la carrera comercial era convertirse en mercaderes itinerantes
participando en el comercio de mulas o yerba o acompafiando mercancias propias y
ajenas desde el puerto hasta los mercados del Alto Peri.! En efecto, las primeras etapas
de las carreras comerciales de Domingo de Basavilbaso? y de Juan Esteban de Anchorena
responden a ese patron, aunque entendemos que las investigaciones anteriores no enfatizan
lo suficiente la amplia gama de actividades y circuitos que cubrian estos comerciantes en las
primeras etapas de su carrera comercial, segiin se desprende del caso de Anchorena.

Los viajes realizados por nuestro comerciante entre 1767 y 1775 le permitieron
conocer personalmente las principales plazas de la ruta que unia Buenos Aires con el Alto
Pert, entablar vinculos mercantiles con sus colegas establecidos en ellas, asi como acumular
un capital propio como para encargar mercancias a Cidiz por cuenta propia para cuya
compra registrd en diferentes navios 33.450 pesos entre 1769 y 1775.

Los negocios de Juan Esteban de Anchorena incluian la importacion de mercancias
ultramarinas asi como la compra de las mismas a otros comerciantes mayoristas de la ciudad,
1a venta en el puerto de productos americanos que Ie remitian sus colegas del interior y la
realizacion de diversas gestiones mercantiles encargadas por éstos en Buenos Aires. Los
recursos y estrategias desplegados hicieron posible la ampliacion del espacio por donde
transcurrié su actividad hasta incluir los principales circuitos mercantiles que convergian
en el puerto de Buenos Aires vinculando en sus traficos el Alte Peri, el Rio de la Plata y los
puertos espafioles. Las mayoria de los vinculos mercantiles forjados durante los primeros
afios de residencia en la ciudad se mantuvieron durante el periodo analizado, observandose
al mismo tiempo la ampliacion de sus corresponsales y de las plazas involucradas.

Casi un cuarto de siglo después de su llegada a Buenos Aires, mediante una
combinacién de audacia, riesgo empresario, contactos personales, conocimiento del oficio
de mercader y experiencia comercial adquirida en sus viajes logré acumular un capital
que los situaba entre los comerciantes notables en los afios inmediatamente anteriores a la
creacion del Virreinato det Rio de la Plata.

! Mariluz Urquijo, J.M., “Proyeccion y limites del comercic Vasco en el Rio de la Plata”, Fundacién
Banco de Vizcaya, Los Vascos y América. El comercio Vasco con América en el siglo XVIIL La Real
Compaiiia Guipuzcoana de Caracas, Bilbao, 1989,

% Jumar,E, opus cit., p. 522.
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